
EDIÇÃO Nº64  ANO 7

SETEMBRO 2021

ROLE PARA BAIXO

TOQUE NOS ANÚNCIOS!

vsvs
PAG: 15 

PAG: 09 

http://ecgsistemas.com/ecg_site/index.php


http://ecgsistemas.com/ecg_site/index.php


http://www.alindustria.com.br


TECNOLOGIA

por Gabriel Fabro / edição Redação Jornal do Vidro 26/08/2021

Imagem: Ana Flávia Castro

Topa fazer essa obra?

O Sampa Sky é o prédio mais alto do 
centro de São Paulo. O local tem 
vidros e espelhos fornecidos pela 
Guardian Glass. O local em questão 
fica no 42° andar no Edifício Mirante 
do Vale, com um espaço de 700m².

Viviane Sequetin, do departamento de 
marketing da Guardian, contou com 
exclusividade para o Jornal do Vidro 
durante o último programa Papo The 
Vidreiro (12/08) sobre a realização do 
projeto. Confira a live completa aqui. 

Entre os destaques da construção estão 
dois decks feitos de vidro. Um voltado 
para o sul com vista para o viaduto 
Santa Ifigênia e o Vale do Anhangabaú, 
o outro para o norte, sobre a avenida 
Prestes Maia.

Para os grandes vãos e janelas foi 
usado o vidro ClimaGuard Sunlight da 
Guardian, possibilitando a visão 
c o n f o r t á v e l ,  s e m  d i s t o r ç ã o , 
oferecendo ainda transparência e 
conforto térmico, com ótimos níveis 
de transmissão de luz.

Nos decks há 4 camadas de vidro de 
10mm, sendo a externa o ClimaGuard 
(220m² dele no projeto), além de três 
internas de vidro incolor (interna), 
além de três intercamadas de PVB 
estrutural Eastman.

Vale lembrar que além do vidro citado, 
foram usados 360m² de vidro incolor 
de diferentes espessuras,  para 
laminação, bem como 65m² de 
espelhos.

Os decks são retráteis pois o edifício 
faz parte do centro histórico de São 
Paulo e não pode ter sua fachada 
alterada.

MARAVILHAS
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VIDRAÇARIAS E 

SERRALHERIAS SEM 

CONTROLE!

Evoluir, estar sempre a frente, buscar 
diferenciais, além de muitas outras 
coisas, são pontos que colaboram para 
sua vidraçaria e serralheria ser 
destaque no mercado, certo? E com a 
rotina super atarefada em sua empresa, 
desde um descarregamento de vidro 
até a instalação na casa do cliente, há 
soluções como os sistemas, que 
auxiliam na praticidade dos afazeres.

O Jornal do Vidro mantém contanto 
c o n s t a n t e  c o m  v i d r a c e i r o s  e 
serralheiros e por esse motivo, sabe 
que a maior parte deles não possuem 
sistemas ou métodos informatizados 
de controle, nem de gastos de vendas 
assim como dados básicos de clientes e 
obras.

Em muitas oportunidades, abordamos 
esse tema, mas ainda é importante 
questionarmos esse ponto negativo em 
comum no mercado. Não é só questão 
de diferencial no mercado, ter controle 
é algo vital para a sobrevivência de 
qualquer negócio.

Em um podcast gravado pelo próprio 
Jornal do Vidro que irá ao ar em breve, 
Fabiana Machado, mais conhecida 
como Fabi da WVetro, explicou para 
nós alguns dos pontos positivos 
presentes em sistemas. Entre as 
características que fazem a diferença 
em seu negócio, temos a agilidade, 
p a r a  o  o r ç a m e n t o  e m  g e r a l , 
especificamente na ferramenta digital 
que Fabi oferece à vidraceiros e 
serralheiros, o sistema WVetro para 
vidraçarias e serralherias, é capaz de 
montar e finalizar um orçamento em 
57 segundos, sendo que o mesmo, 
dependendo do que seja, pode levar até 
um dia para ser feito. Ela também 
aponta a importância de possuir um 
banco de dados, imagine: se um cliente 
compra em sua empresa e futuramente 
há a necessidade de algum tipo de 
reparo, manutenção ou qualquer outra 
questão, todas as informações podem 
ser acessadas, seja o pedido realizado 
há um mês ou 10 anos.

Além disso, Fabi explica que é 
possível aproveitar outros diversos 
recursos voltados para a gestão geral 
da sua empresa, como o financeiro, 
notas fiscais, estoque e uma infinidade 
de opções que podem qualquer 
s i s t e m a .  E x i s t e  t a m b é m  o 
gerenciamento das equipes, levando 
em conta a ordem de serviço, 
agendamento de instalações, situação 
de como está o orçamento, ou seja, 
acompanhar o passo a passo.

Esses são apenas alguns motivos para 
você, vidraceiro e serralheiro, estar 
atento e procurar evoluir o seu 
negócio. Não utilizando sistemas, 
além do riscos de perdas financeiras, o 
tempo gasto será maior, perdendo 
obras por se concentrar apenas em um 
pedido.

MERCADO 
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Novo aumento no 

valor do vidro!

No último dia 30 de agosto, algumas 
us inas  ( f ab r i can tes )  de  v id ro 
anunciaram um novo reajuste no valor 
de alguns produtos, válidos a partir do 
dia 1º de setembro de 2021. Os valores 
giram de 10% a 16%, de acordo com a 
indicação realizada.

O aumento em questão já é o terceiro 
só em 2021. Em março, o valor era de 
15% a 20%, já em maio, no segundo 
aumento, o reajuste foi de 14%.

N a s  s i t u a ç õ e s  a n t e r i o r e s ,  o s 
profissionais de têmperas que nos 
a tenderam ressal taram que os 
aumentos eram previstos, visto que 
outros produtos também aumentavam, 
mas que eram decisões revoltantes, 
sendo que em março, no primeiro 
aumento, a falta de vidros ainda era 
tema forte debatido no segmento.

MERCADO
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Qual aplicador de 

silicone você deve ter 

em sua vidraçaria?

Nas diversas instalações vidreiras, 
você, vidraceiro e serralheiro, sabe que 
pa ra  o  me lho r  desempenho  é 
fundamental que, além de seguir 
no rmas  e  cu idados  duran te  o 
procedimento, sejam escolhidos os 
materiais e acessórios da melhor 
qualidade.

Usado como selante ou adesivo 
estrutural para colar ou fixar vidros, 
um dos itens que merecem sua atenção 
é o silicone. Porém, para a fixação 
dele, você sabe qual o aplicador que 
profissionais do segmento indicam?

Buscando a palavra de diversos 
vidraceiros e serralheiros, nossa 
redação obteve algumas opiniões 
sobre.

De acordo com as informações 
recebidas, uma das marcas confiáveis 
é a Wurth, sendo ressaltado que a 
praticidade, eficácia e custo benefício 
são justificativas para usar seus 
aplicadores. É possível fazer uso de 
todos os tipos de silicone, seja o 
estrutural e também em tubo, usado 
como solução para fixar espelhos ou 
outros tipos de instalação.

O u t r a  m a r c a  l e m b r a d a  p e l o s 
profissionais foi a Vonder, que serve 
muito bem para fixar espelhos, usando 
o silicone estrutural. Eles ainda 
ressaltam que as variações de silicone 
acético nessas situações, são aliadas 
para a fixação nos boxes, já que não 
tem a mesma pressão para uso em 
espelhos.

Pelos mesmos motivos da anterior, a 
marca Gedore também é uma ótima 
aposta para vidraçarias e serralherias.

TECNOLOGIA
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VIDRO REFLETIVO 

VS. VIDRO COM 

PELÍCULA

Levando em conta as alternativas de 
l u c r o s  p a r a  s u a  v i d r a ç a r i a  e 
serralheria, você sabe a importância de 
conhecer as diferentes propriedades 
refletivas de vidros? 

Sua vidraçaria aproveita o vidro 
refletivo para lucrar, ou oferece apenas 
oferece vidros monolíticos e depois 
aplica a película refletiva?

Para fazer uma comparação entre os 
dois, até mesmo eu, Gabriel Fabro, um 
dos redatores do Jornal do Vidro, 
passei a ter algumas perguntas não 
respondidas em minha cabeça; 
existem vantagens financeiras em 
colocar o vidro incolor e depois aplicar 
películas? Grandes vidraçarias e 
s e r r a l h e r i a s  t ê m  q u e  t i p o  d e 
preferência, a película ou o vidro 
n a t u r a l m e n t e  r e fl e t i v o ?  P a r a 
responder essas e mais perguntas, fui a 
campo!

Fiz contato com 4 vidraceiros e 
serralheiros de diferentes partes do 
Bras i l  e  ob t ive  uma  respos ta 
surpreendente.

Na  op in ião  unânime de  meus 
entrevistados, a conclusão que cheguei 
é que os vidros refletivos são os mais 
ut i l izados,  pois  oferece maior 
durabilidade. Ao utilizar as películas, 
com poucas chuvas, sua instalação 
será comprometida. E além disso, caso 
haja acidentes, a proteção será menor. 
Por isso, o vidro refletivo se torna a 
melhor  opção  para  garan t i r  a 
segurança ao oferecer para seu cliente.

Outros diferenciais que surpreendem é 
que essa solução suporta temperaturas 
e abafa ruídos, fato que também 
cont r ibui  com a  res is tência  e 
durabilidade, evitando a necessidade 
de gastos futuros.

Há algumas características que as 
películas não atendem, mas estão 
presentes nos vidros refletivos, como o 
valor agregado devido a contribuição 
estética e o não aparecimento de 
manchas (si tuação comum nas 
películas). Esses são pontos que fazem 
a diferença para os ganhos de sua 
vidraçaria e serralheria.

Então, ao conversar com seu cliente, 
compare as duas opções e pense sobre 
a melhor oportunidade de lucro e valor 
agregado em suas negociações.

MERCADO
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Sabe que sempre quando falam em 
crise, em passar por uma certa 
dificuldade mercadológica, seja 
política ou por doenças, tudo que mexe 
com o mercado, temos aquele velho 
ditado que nesse período temos que 
criar, se desenvolver e partir para a 
frente. Então, nós como empresários e 
gestores, temos que ser os estrategistas 
e isso é uma atenção para o mercado 
todo.

Hoje estou com seis empresas ligadas 
ao setor da construção, temos uma 
construtora vidreira, uma fábrica de 
vidro e alumínio, uma de comunicação 
visual, um grupo forte na área de 
automação e ainda há a escola, assim, 
vamos desenvolvendo outros produtos 
e sistemas baseados nisso tudo que 
possuímos. Então, eu me "viro nos 
trinta", com tudo dentro de um prédio e 
mais outros dois conectados ao projeto 
todo, montamos um centro fabril onde 
tudo está combinado com a tendência 
do mercado da construção.

Estou dizendo isso porque são 30 anos 
dessa minha história e aprendi que nós 
temos que nos adaptar ao mercado, 
não o contrário. Felizmente, nosso 
setor está bem, mas sobrevivem 
aqueles que têm sangue nos olhos. É 
preciso deixar de ser vidraceiro e 
serralheiro e passar a ser um construtor 
vidreiro para entrar nesse novo 
horizonte, nessa nova construção de 
mercado.

MERCADO

Marcelo Barreto

Você se prepara
      para uma nova 
            construção 
          do mercado?



http://www.portalsym.com


http://www.inoxpar.com.br/?gclid=CjwKCAjwwqaGBhBKEiwAMk-FtEvaeW3bZ-Dgth3cYHkbOk9INwVlK6ctmrAo91tjFdq6SpWOY4DvNRoC3pgQAvD_BwE


TECNOLOGIA

Eu vejo com entusiasmo e otimismo, 
porque, apesar da construção civil  ter 
apresentado um crescimento muito 
forte desde maio do ano passado, ainda 
existe uma demanda fortemente 
reprimida por imóveis novos, por isso, 
o mercado da construção continua 
forte e reflete diretamente no mercado 
do vidro.    

Em várias das empresas que visitei nas 
últimas semanas, inclusive alguns dos 
meus clientes, a reclamação é pela 
falta de vidros e acessórios para 
entrega rápida, a falta de mão-de-obra 
e a pressão gerada pelos novos 
pedidos.

As vidraçarias estão sofrendo com o 
prazo longo para receber os materiais 
para as suas obras, além de  sofrerem 
com a  pressão dos seus clientes. Os 
distribuidores por sua parte, sofrem 
com os atrasos e os prazos mais longos 
d e  a l g u n s  f o r n e c e d o r e s  p a r a 
entregarem os seus pedidos de 
materiais.

No caso dos distribuidores, eles já 
estão reforçando os seus estoques os 
estoques de vidros, ferragens e 
alumínios para atenderem o aumento 
da demanda de agora até o final do ano. 
Mas, quando olhamos os números 
estatísticos de jornalistas e analistas 
econômicos,  tais  números nos 
assustam.

Porém, nós  que estamos na ponta da 
cadeia produtiva do nosso mercado, 
sabemos que na prát ica não é 
exatamente aquilo que nos é mostrado 
pelos analistas porque eles trabalham 
com números estatísticos e projeções, 
porém,  nós trabalhamos com a 
realidade do mercado. E a realidade é 
q u e  o s  n e g ó c i o s  e s t ã o  s e n d o 
retomados, as empresas estão se 
fortalecendo e alcançando as suas 
metas de vendas.  Mas as empresas 
que não apresentarem um mínimo de 
organização e capacidade de gestão 
não  es t ão  consegu indo  e  não 
conseguirão sair fortalecidas da atual 
crise gerada pela pandemia.

MERCADO

Jorge Menezes

Como estará 
o mercado daqui
     para a frente?
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Em que momento da sua vida 
profissional foi lhe vendido a ideia de 
q u e  v o c ê  p r e c i s a v a  t e r  u m 
planejamento adequado para que seus 
negócios sejam um sucesso?

É sabido por qualquer empreendedor 
que um Business Plan (plano de 
negócios) é necessário para se abrir e 
tocar uma empresa. Qualquer negócio. 
Ainda assim, eu defendo uma reflexão 
que pode mudar um tanto essa 
compreensão.

Claro que eu não sou contra o 
planejamento, aliás, sou um defensor 
fervoroso da preparação, antecipação 
e previsibilidade para o futuro. Mas 
ainda afirmo com toda convicção que é 
a AÇÃO que constrói resultados.

Grande par te  dos empresár ios 
começam um negócio sem ter o plano 
e vai para AÇÃO direto. E mesmo 
a s s i m  t e m  s u c e s s o  p o r  s u a s 
competências de execução. Isso pode 
ser o seu caso.

Então pense comigo: se você é bom no 
planejamento ou na execução, 
parabéns. Siga adiante, o que te faz ter 
sucesso são suas qualidades, e isso é o 
que importa. É claro que se você se 
e m p e n h a r  a  d e s e n v o l v e r  a s 
habilidades que ainda não detém, seu 
resultado será maior ainda.

PROSPERE

Giuliano Alcântara

Giuliano Alcântara

Planejamento 
       x 
              ação
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O Rw é o DNA do vidro, a média 
ponderada que aquele vidro tem em 
cada situação. Por exemplo, um vidro 
de 6mm, isola 32 dB (decibéis), mas 
por uma questão de desconhecimento, 
as pessoas usam ele como um número 
absoluto.

Nas ruas com muitos caminhões, baixa 
frequência e subidas principalmente, o 
mesmo vidro que isola 32 dB, vai para 
27dB, já em situações com alta 
frequência, ele muda para 40, ou seja, 
o vidro é um bom isolante por faixa de 
frequência.

O vidro de 3mm, na mesma frequência 
que isolava 27dB, isola 35dB. Então, 
você vidraceiro e serralheiro, ao 
especificar o vidro, não escolha 
somente pelo Rw, mas considere 
também a faixa de frequência, além de 
entender o quanto seu cliente precisa 
de isolamento por faixa de frequência. 
O vidro pode ser um ótimo isolante se 
for analisado dessa maneira.

Às vezes, substituir um vidro de 6mm 
por um de 3mm é melhor. Ou seja, para 
b a i x a s  f r e q u ê n c i a s :  v i d r o s 
e x t r e m a m e n t e  p e s a d o s ;  a l t a 
frequência: vidros não tão pesados, 
mas com muita vedação.

Se você souber disso, você vai poder 
participar de concorrências, ganhar 
pedidos e deixar o cliente satisfeito, 
além de fazer caber no bolso.

MERCADO

Edison Claro

  Você específica
  o vidro pela faixa
de frequência em 
suas vendas?
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Vidraceiro e 

serralheiro, você está 

em perigo!

Como você, vidraceiro e serralheiro, 
sabe, muitas vezes a rotina em uma 
vidraçaria é corrida. Ao priorizar o 
atendimento ao cliente da melhor 
forma possível, infelizmente, alguns 
profissionais esquecem de tomar 
cuidados pessoais no que se diz 
respeito aos possíveis acidentes. 

Há algumas atividades no segmento 
alumínio vidreiro que os riscos de 
acidentes podem acontecer, até 
mesmo fatais. Você sabe quais 
cuidados tomar nessas situações?

Profissionais que atenderam a nossa 
redação destacam em comum os 
momentos de carregar, manusear ou 
cortar vidros como espelhos e vidro 
comum. Entre os cuidados, eles 
reforçam a importância de usar EPIs, 
além da cinta cervical para itens mais 
pesados. Outro ponto importante 
l embrado  é  a  observação  dos 
colaboradores por parte daqueles que 
já tem experiência nessas atividades.

Sobre espelhos especificamente, no 
caso de peças que não cabem nos 
elevadores, a alternativa é uma chapa 
de madeira, reduzindo o risco de 
quebra e acidentes.

O corte de alumínio com o policorte 
foi outro ponto levantado. Para evitar 
os acidentes, os profissionais destacam 
a revisão em dia das máquinas, não 
abaixar o policorte para não engasgar o 
alumínio e soltar, bem como a cegueta 
que também merece a atenção.

Instalações em parapeito e em 
fachadas de prédio em andaimes no 
momento da aplicação de pele de vidro 
também foram orientadas sobre 
priorizar os cuidados.

Outros pontos como: levar tapetes de 
borracha, madeiras com borracha, 
apoios para não encostar o vidro direto 
na parede, ferramentas que auxiliem a 
guardar o vidro corretamente, além de 
escolher lugares adequados para 
guardar as peças de vidro são 
r e c o m e n d a ç õ e s  v á l i d a s  d o s 
profissionais alumínio-vidreiros. 
Fique atento!

SAÚDE
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Boletim Ascevi: 

Trabalhe com as 

normas técnicas a seu 

favor!

Na noite desta quinta-feira (9), a JV-
TV transmitiu mais um boletim 
Ascevi. Apresentado por Joana 
Santos,  com a participação de 
Cristiano Paiva, vice-presidente da 
Target Normas e Márcio Lulho, 
gerente de produtos da empresa.

A representante da Ascevi começa 
falando sobre o evento do dia 25 de 
setembro, que acontece no Senai de 
São José, região metropolitana de 
Florianópolis,  a partir  das 9h, 
realizado pela Tek Bond que irá falar 
sobre sua linha de produtos para 
vidros, dando dicas de como trabalhar 
com os produtos deles, e as soluções 
para instalações, além da Solução 
System Glass, que trará dicas para 
quem trabalha ou deseja trabalhar com 
fechamento de sacada. O evento é 
gratuito e presencial, e o pré-cadastro 
pode ser feito no site da Ascevi.

Sobre a AsceviTec Santos lembra que 
a Abividro (Associação Brasileira das 
Indústrias de Vidro) aprovou uma 
nova capacitação, que começa em 
outubro, totalmente online. Dessa vez 
o conteúdo é baseado nas normas, 
porém nas práticas das instalações 
vidreiras, com a instrutora Franciny 
Marques.

Joana Santos diz sobre as normas que 
estão em revisão. NBR 14697 Vidro 
Laminado, da qual houve uma reunião 
no dia 08/09 sobre a avaliação do 
ensaio de classificação de segurança. A 
NBR 14698 Vidro Temperado no dia 
15 de setembro será revisada, 
abordando empenamentos e defeitos. 

É destacado sobre a publicação da 
Prática Recomendada 1010, do dia 10 
de agosto, e apresenta as orientações 
sobre boas práticas de aplicação de 
vidros na construção civil, ressaltando 
que é um grande resumo das normas, 
sendo que ela ajuda,  mas não 
aprofunda.

A executiva da Ascevi reforça que a 
Fesqua será online, com palestras e 
conteúdos, nos dias 29 e 30 de 
setembro desse ano, sendo que a 
participação é gratuita, basta se 
cadastrar no site.

Sobre o Encontro Sul Brasileiro, que 
esse ano é organizado pela Adivipar 
(Associação dos Distribuidores e 
Processadores de Vidros do Paraná) a 
Joana lembra que as inscrições vão até 
30 de setembro. 

Márcio Lulho e Cristiano Paiva - 
Aplicativo Target e benefícios para 
vidraceiros e serralheiros!

Sobre o aplicativo que a Target 
oferece, Márcio explica a solução para 
os vidraceiros e serralheiros como 
forma de facili tar o acesso às 
informações, permitindo que pessoas 
físicas e pequenas empresas também 
consigam acessar as normas. Ele 
ressalta que é o primeiro aplicativo 
criado pela empresa, sendo de alcance 
mundial. Nele, há todas as normas 
técnicas ABNT e Mercosul. 

O aplicativo está disponível nos locais 
para download, online ou mesmo off-
line. É possível ele mesmo leia as 
normas por voz também.

O gerente de produtos explica que são 
várias opções de busca, desde número 
de imagens, até tirar fotos para o 
aplicativo buscar. O aplicativo 
possibilita que profissionais do setor 
salvem as normas de sua preferência, 
tirem prints, sendo possível baixar as 
n o r m a s  q u a n t a s  v e z e s  f o r e m 
necessárias, a partir do momento da 
compra.

Ele lembra que associados Ascevi tem 
50% de desconto. Os preços mudam 
para pessoas físicas, ou jurídicas, com 
planos semanais, mensais, semestrais 
ou anuais.

MERCADO

TOQUE NO BOTÃO E 
ASSISTA A LIVE COMPLETA

►

https://www.youtube.com/watch?v=fxDXmqK7cPw&t


https://ludufix.com.br


http://www.riovidros.com.br


http://netocolor.com.br


http://italajes.com.br


http://wvetro.com.br
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